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FIŞA FIRMEI (PREPARATORY VISIT REPORT)
(se completează la prima întâlnire cu firma)

Data completării: __________________________
Locul completării: _________________________

CENTI Cluj-Napoca este partener în proiectul BISNet Transilvania, care are scopul de a oferi consultanţă sectorului IMM  din Transilvania, în vederea  dezvoltării economice şi creşterii gradului de inovare. Răspunsurile dumneavoastră ne vor fi foarte utile în orientarea serviciilor noastre de consultanţă către nevoile reale ale mediului de afaceri.

1 Vă rugăm să completaţi mai jos datele generale ale firmei dumneavoastră:
Denumirea firmei: ____________________________________________________________________
Reprezentant legal: ___________________________________________________________________
Adresa: _____________________________________________________________________________
___________________________________________________________________________________
Contact:
Telefon: _________________________________  Fax: ________________________________
Email: ___________________________________
Website: _________________________________
2. Specificaţi:
- numărul de înregistrare al firmei dumneavoastră la Registrul Comerţului ________________________
- codul unic de înregistrare (CUI)_________________________________________________________
3. Menţionaţi codul  (codurile) CAEN al (ale) activităţilor desfăşurate de firma dumneavoastră. 

______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
4. Descrieţi pe scurt principalele produse/activităţi/servicii realizate de firma dumneavoastră.
___________________________________________________________________________________
___________________________________________________________________________________
___________________________________________________________________________________
5. Cifra de afaceri pe anul trecut a firmei dumneavoastră se situează în unul din intervalele următoare:
|_| sub 2 milioane de Euro
|_| 2-10 milioane de Euro
|_| 10-50 milioane de Euro
|_| peste 50 milioane de Euro
6. Numărul de angajaţi ai firmei dumneavoastră este:
[bookmark: Check33]|_| sub 10 
[bookmark: Check34]|_| între 10-49 
[bookmark: Check35]|_| între 50-249 
[bookmark: Check36]|_| peste 250 
7. Care este principala piaţă de desfacere pentru produsele/serviciile  pe care le realizează firma pe care o reprezentaţi?
|_| piaţa naţională
|_| piaţa intracomunitară (a U.E.)
|_| piaţa extracomunitară (din afara U.E.)
8. Cu privire la relaţiile comerciale cu exteriorul, în care dintre următoarele situaţii se încadrează firma dumneavoastră:
|_| este atât exportator, cât şi importator
|_| este numai exportator
|_| este numai importator
|_| nu este nici exportator, nici importator
9. Ce tip de cooperare v-ar interesa să dezvoltaţi cu o firmă din străinătate?
|_| afaceri
|_| intermediere (distribuitor, agent comercial, reprezentant etc.)
|_| franşiză
|_| transport/logistică
|_| joint-venture
|_| fuziune sau schimb de părţi sociale
|_| vânzare/cumpărare a unei firme sau a unei părţi din aceasta
|_| producţie 
|_| subcontractare/activităţi de outsourcing
|_| furnizare
|_| tehnologică sau de creare de produse noi, inovative
10. Firma dumneavoastră deţine certificări-standarde de calitate ?
|_| Nu
|_| ISO 9001
|_| Eco-audit
|_| Altele (specificaţi) _________________________________________________________________
11. Cu privire la activitatea de cercetare-dezvoltare-inovare, în care dintre următoarele categorii s-ar încadra firma dumneavoastră:
|_| desfăşoară activităţi de cercetare pe cont propriu
|_| apelează la serviciile centrelor de cercetare specializate
|_| nu beneficiază de rezultatele cercetării.
12. Firma dumneavoastră este interesată de accesarea de fonduri europene?
|_| Nu
|_| Da
13. Care consideraţi că este principala problemă cu care se confruntă companiile care solicită finanţări din fonduri europene?
|_| informaţii insuficiente cu privire la programele de finanţare
|_| resursele financiare insuficiente pentru cofinanţarea proiectelor
|_| lipsa expertizei în scrierea proiectelor
|_| birocraţia specifică unor astfel de proiecte
|_| altă problemă______________________________________________________________________
14. Din informaţiile prezentate de către reprezentantul partenerului CENTI, referitoare la serviciile oferite IMM-urilor de reţeaua Enterprise Europe Network, de care dintre acestea aţi dori să beneficiaţi în viitorul apropiat?  
|_| informare periodică despre oportunităţi de afaceri şi de afaceri, politici şi legislaţie UE
|_| identificare oportunităţi de afaceri
|_| identificare oportunităţi de transfer tehnologic transnaţional
|_| identificare parteneri/ oportunităţi de participare în proiecte europene
|_| participare la evenimente de brokeraj şi/sau misiuni economice
|_| participare la evenimente locale organizate de reţeaua Enterprise Europe Network
|_| consiliere accesare fonduri UE
|_| consiliere privind drepturile de proprietate intelectuală

	
	Reprezentant firmă,
(nume şi prenume, semnătura)
………………………………………….

	Reprezentant partener CENTI, consorţiu BISNet Transylvania,
                               (nume şi prenume, semnătura)
 ………………………………………………………………………………
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